
Con Borja Lanáquera
10 de diciembre
Formación experiencial
Junto al mar, en Benicàssim

Nadie dijo que
vender fuera fácil   
En un mundo sobradamente informado,
¿cuál es nuestro papel con los clientes?
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Pero ahí estás. 
Y no eres necesariamente un o una profesional de la venta.
Puedes ser un técnic@ o un ingenier@. 
Tal vez eres responsable de un proyecto o eres expert@ en
un producto. Eres quien atiende a los clientes, en la
preventa o en la postventa. 
Eres parte del equipo comercial en un negocio B2B o en
uno B2C ¿qué más da? 

Eres... alguien que está en contacto con clientes.
Y, seas o no comercial,  a menudo debes interactuar y
comunicarte con ellos.

Esta formación, responde a dos preguntas.

En un mundo sobradamente informado, 
¿cuál es nuestro papel como vendedores/as?

¿quieres saber cómo interactuar con clientes para
conseguir tus objetivos y su máxima satisfacción?

Nadie dijo que vender fuera fácil   



trabajes donde trabajes,

Si estás en contacto con clientes,

Esta formación es para ti

Tod@s vendemos



Es la formación que te llevará a dominar la negociación
efectiva con clientes durante situaciones o reuniones de
venta. 

Nuestro formador realiza la sesión a través de una ágil
combinación de teoría y práctica que permite una efectiva
asimilación de conocimientos y su rápida transferencia al
trabajo diario.

ué esQ

@Borja Lanáquera. 
Es un experto consultor en ventas. 
20 años de recorrido en el área comercial y estratégica
de empresas fabricantes y distribuidoras de productos,
servicios de consultoría e ingeniería para el ámbito B2B. 

ormadorF



Para personas que venden y negocian.

Para cualquier persona que interactúe con los
clientes en la preventa, postventa, gestión
administrativa o en actuaciones técnicas.

Para empresarios que participan en la actividad
comercial de empresa.

Para profesionales que necesitan un refresco y para
los junior que quieren despegar con fuerza.

Para emprendedores.

Para equipos comerciales.

Para personas de cualquier perfil, que quieren
hacerlo mejor cada día y ser exitosos en sus
resultados de venta.

ara quién esP



Eres un director/a comercial con ganas de revolucionar
a tu equipo.  

Necesitas una chispa nueva para volver a conectar con
los clientes.

Sabes que es un gran momento para reactivar la
motivación de tu equipo.

si tú...Y

....esta formación es para ti y para tu equipo



El día 10 de diciembre, 345º día de este año bisiesto,
cuando falten 21 días y 13 horas para finalizar el año,
dará comienzo la formación.

En el restaurante Habanero de Benicàssim, frente al mar.
Av. Ferrandis Salvador, 15. Junto al Torreón de S. Vicente.
Delicioso brunch y comida incluidos.

óndeD

uándoC



08:45 Recepción y café de bienvenida

09:00 Comienza la sesión de formación
La actitud de la venta: el producto eres tú.
Cómo darle el valor a tu precio.                
Neurociencia: cómo tomamos las decisiones de
compra.     

       
11:30 Desayuno-Brunch

12:00 Al ataque de nuevo
Diferenciar entre vender, argumentar y negociar.
Técnicas que cierran presupuestos sin ajustar
precios.              
Descubrir y practicar técnicas de negociación. 
Ejercicios y simulaciones de casos de negociación.

15:00 Comida

tinerarioI



info

Teoría, acción y asimilación

10_diciembre_1 sesión_9:00-15:00h

Presencial y muy práctica

360€/p  Parcialmente bonificables por Fundae

Desayuno y comida incluidos
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