Nadie dijo que
vender fuera fdcil

En un mundo sobradamente informado,
;.cudl es nuestro papel con los clientes?

Con Borja Landqguera

10 de diciembre

Formacion experiencial
Junto al mar, en Benicassim

Formacién experiencial en ventas y negociacion




Nadie dijo que vender fuera fdcil

Pero ahi estds.

Y no eres necesariomente un o una profesional de la venta.
Puedes ser un técnic@ o un ingenier@.

Tal vez eres responsable de un proyecto o eres expert@ en
un producto. Eres quien atiende a los clientes, en lo
preventa o en la postventa.

Eres parte del equipo comercial en un negocio B2B o en
uno B2C ;qué mds da?

Eres... alguien que estd en contacto con clientes.
Y, seas o no comercial, a menudo debes interactuary
comunicarte con ellos.

Esta formacion, responde a dos preguntas.

En un mundo sobradamente informado,
;cudl es nuestro papel como vendedores/as?

;quieres saber como interactuar con clientes para
conseguir tus objetivos y su mdxima satisfaccion?
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Es la formacién que te llevard a dominar la negociacion
efectiva con clientes durante situaciones o reuniones de

venta.

Nuestro formador realiza la sesién a través de una dqil
combinacion de teoria vy prdctica que permite una efectivo
asimilacién de conocimientos y su rdpida transferencia al

trabaojo diario.

Formodor

@Borja Landqguera.

Es un experto consultor en ventas.

20 anos de recorrido en el drea comercial y estratégica
de empresas fabricantes y distribuidoras de productos,
servicios de consultoria e ingenieria para el dmbito B2B.
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poro quien es

Para personas gue venden y negocian.

Para cualguier persona que interactle con los
clientes en la preventa, postventa, gestion
administrativa o en actuaciones técnicas.

Para empresarios que participan en la actividad
comercial de empresa.

Para profesionales que necesitan un refresco y para
los junior que quieren despegar con fuerza.

Para emprendedores.
Para equipos comerciales.

Para personas de cualquier perfil, gue quieren
hacerlo mejor cada dia y ser exitosos en sus
resultados de venta.
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Eres un director/a comercial con ganas de revolucionar
a tu equipo.

Necesitas una chispa nueva para volver a conectar con
los clientes.

Sabes que es un gran momento para reactivar la
motivacion de tu equipo.

....esta formacion es para ti y para tu equipo
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El dia 10 de diciembre, 345° dia de este ano bisiesto,
cuando falten 21 dias y 13 horas para finalizar el ano,
dard comienzo la formacion.

Dc’mde

En el restaurante Habanero de Benicassim, frente al mar.
Av. Ferrandis Salvador, 15. Junto al Torredn de S. Vicente.

Delicioso brunch y comida incluidos.
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|tinerorio

©8:45 Recepcién y café de bienvenida

©9:00 Comienza la sesion de formacion
« La actitud de la venta: el producto eres tu.
« Como darle el valor a tu precio.
« Neurociencia: cdmo tomamos las decisiones de
compra.

11:30 Desayuno-Brunch

12:00 Al atague de nuevo
« Diferenciar entre vender, argumentar y negociar.
« Técnicas que cierran presupuestos sin ajustar
precios.
« Descubrir y practicar técnicas de negociacion.
 Ejercicios y simulaciones de casos de negociacion.

15:00 Comida
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F ormacién experiencial en ventas y negociacién

« Presencial y muy prdctico

o [eoria, accion y asimilacion

o 10_diciembre_1 sesion_9:00-15:00h

« 360€/p Parcialmente bonificables por Fundoe

« Desayuno y comida incluidos
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